http://tw.knowledge.yahoo.com/question/question?qid=1405121815392
電視購物的消費者以家庭主婦及女性上班族居多  年紀大約在30~45歲
型錄購物與電視購物差不多   但年齡層比較廣  但有發行量及觸及率的問題
網路購物的年齡層比電視購物及型錄購物低一些  但易於同一時間作多方比較  故商品的獨特性及價格競爭力就很重要

各通路的條件差異頗大
電視購物以流行飾品來說 毛利要會到40~50%  因節目製作成本及系統上架費很貴
型錄也差不多  但會低一些
網路購物會再低一些  但要看談判的結果  彈性是比較大的

http://tw.knowledge.yahoo.com/question/question?qid=1509092108032&q=1405121815392&p=%E9%9B%BB%E8%A6%96%E8%B3%BC%E7%89%A9++%E5%90%88%E4%BD%9C
我想把我們的健康食品進電視購物台賣 門路從何找起？
你可以先找是否有認識的同行已經在做電視購物的,先請它們代理銷售,因為電視購物這條通路,並不是隨隨便便就可以進入,因為他們的門檻很高,先要押一筆保證金,結束合作半年後退回,廠商須接受6/12期的分期付款,貨款6個月以後才收的到,光是這些就讓很多人受不了,所以要做電視購物...請慎思!! 
http://tw.knowledge.yahoo.com/question/question?qid=1508122707840&q=1509092108032&p=%E9%9B%BB%E8%A6%96%E8%B3%BC%E7%89%A9++%E5%90%88%E4%BD%9C 
我有一套專業服務的產品想在購物台銷售該如何開始 
先檢視您的產品是否具有以下功能：

1.此專業服務的產品是目前沒有，或少見，具有賣方獨占或賣方寡占市場，此購物台才有興趣。

2.價差要大，如成本800元，購物台要賺2400~3200元，故市價要在3200元以上，此3200元以上的市價，是消費者能接受。

3.可以迅速成交。

4.您的供貨能力強不強，可以涵蓋全區(如大台北、北中南，離島..)

5.您的退貨能力強不強。

6.服務的產品的廣告，是自拍或委外，約20萬~150萬元。可上了台面？

7.要給購物台的接洽採購人員多少回扣。
貨款+180天~然後上電視的東西基本都是賠錢賣~因為基本上上電視只是在打廣告增加產品知名度~價錢會被壓很低~

 http://tw.knowledge.yahoo.com/question/question?qid=1306021405856 
合作方式基本上都是以抽佣的方式
就是你跟他們談好進價  他們決定售價 中間的差價就是他們的利潤  依照不同商品線毛利率也不一樣
因電視購物所要負擔的成本很大  所以每一家要求的毛利都不低
再來就是票期
東森最長要九個月  富邦的比較短大概三到六個月
http://tw.knowledge.yahoo.com/question/question?qid=1508031002992 
興奇科技(Yahoo購物中心)為目前業界購物網站第一且供應商相當齊全，希望進駐的廠商也非常的多，如果沒有認識的人在裡面，那就只能排隊了。除非貴公司的商品真的有極大的差異化而且在台灣有市場(當然這些都是由該產品線的PM評估)，那他們應該很快就會通知你了。

關於PChome的部份有一個方法比線上申請更快，就是直接打電話進去問，櫃檯小姐會問你的商品是屬於哪一類的，然後你可以直接跟她要相關產品線的PM的電話，直接聯絡PM比什麼都來得快。

至於東森的話就要看個人了，如果是我可能會選擇上東森電視購物，因為通常要有上過電視購物的商品在東森線上購物商城才會賣得好。

另外關於抽％的部份是根據你所販賣的商品類別而有所不同，例如3C類商品抽比較低、生活類抽比較高等等，不同產品線的PM跟你報的抽％比率會不一樣，所以還是要等聯絡上後才會知道。

最後是關於是否進倉的問題，這是跟貴公司的產品和所上的館別不同有關。一般來說都是由供應商自行出貨，只有某些特定的館別需要先進倉，然後再由網站業者出貨；例如超商取貨館、PChome的24小時到貨區等等。

http://tw.knowledge.yahoo.com/question/question?qid=1608071203551 
時段好 東西便宜 比價資料充足 天氣不好 以上條件都在 肯定賣ㄉ好

http://tw.knowledge.yahoo.com/question/question?qid=1507042104516 
想和東森合作需要幾個動作
給東森的產品她們會去市場上訪查售價(你可以用搭配方式和東森洽談,因為東森希望她們在電視上的賣價是無重比較的)
1.先和東森購物負責包包的採購聯絡摟(看看你的包包是否可以在電視上販售)
電話:(02-2943-7888負責包包的採購分機要問一下總機)
2.當雙方都達成可以合作的共識後(且東森付帳款方式你能接受)
3.簽訂合約'(需開立20萬支票,不壓日期,東森擔心到時如果產品有什麼問題,或是銷售公司突然失蹤....等問題)
3.東森的人會傳產品建檔的電子檔(需完成建檔)非常複雜
3.採購換安排時間讓你到東森去上課(要了解後台產品建檔\網路後台操作看訂單)
4.東森會提供紙箱公司(有好幾間)選購你包包能裝的外箱(要買)
5.你要每天都上東森後台看訂單
準備的資金包含   1. 預先的備貨成本   2. 票期的週轉資金
例如：

他們要你先備貨一百組，如果你的商品成本是2000元   那你就要先有20萬的資金
如果你在三個月內上了九檔節目   那你就要有180萬的資金
因為你的貨款要在九個月後才收的到
http://tw.knowledge.yahoo.com/question/question?qid=1608050407877 
我們以前公司都是跟電視購物台合作
基本上沒有你說ㄉ這種公司
大家都是自己提案
自己組合 然後開製播會議
你們真ㄉ要做 還是要請專門ㄉ人寫提案報價組合跟開會
頂多是可以請別人上節目代打 
購物台價錢漂亮真ㄉ一下子衝量很快
http://www.ehsn.com.tw/index.asp 
這是東森購物網站，進廠商專區或招商....
但他們的收款條件與抽成條件...要自己評估 
要找東森購物的招商人員有幾個方法:
1. 至TMALL(http://www.etmall.com.tw/Pages/StandardTemplate.aspx?SubPage=SysPage/Vendor/index.htm),於招商專區留下資料 http://spm.emg.com.tw/spm/Home ,就會有專人跟你聯絡了.
2.主動打電話給客服0800-013-058,告訴客服人員你有東西要在東森購物賣,再請他們幫你轉專人服務.

